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1. Contexto Global  
 

2014 terminó mejor que empezó, con la economía 
mundial creciendo por encima del 3% gracias al impulso 
de EE.UU. y el viento de cola que supone una caída 
acusada de los precios del petróleo, y más si se produce 
con aumentos de su oferta. La mejora del crecimiento 
mundial se mantendrá en 2015 y 2016, superando el 3,5% 
en promedio, pero también habrá una diferenciación 
relevante entre áreas dados los efectos asimétricos del 
descenso del precio de las materias primas y de la 
divergencia de políticas monetarias en el bloque 
desarrollado, los dos eventos que marcan a priori las 
perspectivas del escenario económico global.  
 
La caída del precio del petróleo es positiva para los 
países importadores, al impulsar su actividad económica y 
reducir las presiones inflacionarias, y negativa para los 
exportadores, al contraer sus ingresos; un diagnóstico 
general que se matiza por las características concretas de 
cada economía. Con todo, el escenario global de crecimiento es moderadamente positivo. El mundo crece por encima 
del 3% pero la mejora es lenta en las economías desarrolladas y las emergentes afrontan los menores precios de las 
materias primas y el cambio de patrón de crecimiento en China. En el bloque de economías desarrolladas, se mantiene 
la divergencia entre la evolución de los indicadores de actividad industrial y de servicios. La mejora gradual del consumo 
privado, al hilo de la estabilización o aumento del empleo, ha continuado trasladándose a las cifras de ventas del 
comercio y los índices de confianza del sector servicios. 
 
Las economías emergentes, en general, acusan la caída de precios de las materias primas en un escenario ya tendencial 
de moderación del crecimiento chino. Con todo, estimamos que el PIB mundial habría crecido en 2014 el 3,3%, una 
décima más que en 2013, con las economías desarrolladas incrementando ligeramente su aportación respecto a los tres 
años previos y las emergentes continuando su desaceleración.  
 
Una de las novedades en el panorama económico global en los últimos meses es la intensa caída del precio de petróleo 
y su impacto desigual sobre los países según sean importadores o exportadores netos. Cabe esperar que el balance 
global del abaratamiento del petróleo sea positivo en términos de crecimiento, en la medida en que la liberación de rentas 
de hogares y empresas en las economías importadoras (es el caso de EE.UU., el área del euro y China) compense la 
caída de la actividad de los principales países productores. Sin embargo, caídas adicionales de precio o niveles como los 
vigentes, en torno a 50 USD/barril de Brent, sostenidos en el tiempo podrían generar tensiones geopolíticas y/o 
financieras que comprometan la estabilidad global.  
 

2. Contexto Latinoamérica  
 
La demanda interna del sector privado se debilitó en los últimos trimestres, tanto en consumo como en inversión Los 
últimos trimestres de 2014 transcurrieron entre la importante caída en la confianza de consumidores y productores – en 
Brasil, Chile y México- y la estabilidad en Colombia y Perú, aunque en niveles por debajo de lo observado en 2013 (salvo 
en Colombia). Las confianzas tendieron a ubicarse en terreno pesimista o muy cerca de ese umbral hacia el final del año. 
En 2014 concurrieron factores internos y externos que implicaron un importante bache en el crecimiento de la región, 
aunque con diferencias entre bloques. Entre los factores detrás de la fuerte moderación del crecimiento están los 
relacionados con incertidumbre política en los casos de Argentina, Brasil y Perú; incertidumbre relacionada con políticas 

económicas como los procesos de reforma tributaria en Colombia y Chile (en 
este último se agrega además una reforma laboral), el deterioro cíclico y un 
entorno exterior de moderación del crecimiento en China y la caída en precios 
de materias primas, con diferentes grados y direcciones de afectación entre los 
países de la región.  En concordancia, los indicadores de demanda interna 
mostraron moderación en la mayoría de los países a lo largo de 2014. Así, 
mientras el crecimiento anual de la demanda doméstica se ubicó en 2013 en 
2,9%, el 2014 habrá promediado un 1,0%, con un perfil decreciente durante el 
año. Particularmente relevante fue la caída en inversión, mientras que el 
consumo tuvo una desaceleración suave.  



3. Centroamérica  
3.1 MACROPRECIOS  
3.1.1 Tasas de interés 

En moneda nacional, Honduras presenta  las más altas 

tasas de interés activa y pasiva de la región, 

principalmente como producto de la vigencia de  poseer 

la tasa de política monetaria más alta, seguido de Costa 

Rica, y que debido a medidas aplicadas recientemente 

esta misma ha ido hacia la baja, pasando de 7.0% a 

6.75%. Por su parte, El Salvador y Guatemala no 

definen tasa de política monetaria, es decir que las 

tasas  pasiva y activa son establecidas por el 

comportamiento del mercado. En el caso de Nicaragua, 

la tasa de interés no es fijada por el mercado. Las tasas 

de interés son un factor determinante de competitividad 

y por consiguiente un factor fundamental a considerar 

para la atracción y fomento de las inversiones 

nacionales y extranjeras.  

En moneda extranjera, Costa Rica presenta para el último 

trimestre del año 2014, la tasa de interés activa más alta en 

Centroamérica debido a su alto endeudamiento 

gubernamental, al captar éste moneda extranjera existente 

en el país. En efecto, el  ministerio de Hacienda ha 

mantenido un crecimiento interanual en la captación de 

divisas  de 165%, lo que ha obligado al sistema financiero 

costarricense a  fondearse en el extranjero, seguido por 

Nicaragua, país que también mantiene un alto 

endeudamiento externo; las tasas pasivas más altas se 

encuentran vigentes en El Salvador y Honduras; esto se 

debe a la gran cantidad de remesas familiares que reciben 

estos países, sin dejar de lado su alto endeudamiento 

externo. En el Salvador, la diferencia entre la tasa activa y la  

pasiva en moneda extranjera es la menor de todo el istmo,  debido a la dolarización de su economía.  

 

3.1.2 Tasas de inflación  

Al cierre del 2014 Nicaragua encabeza la lista de los 5 

países centroamericanos con la inflación más alta. Lo 

anterior se deriva de la poca oportunidad para favorecer 

a la población de ese país a partir de una reducción tanto 

en los precios internos de los derivados del petróleo, 

como de las tarifas de la energía eléctrica, al aducir sus 

autoridades la necesidad de captación de recursos para 

amortizar una deuda contraída en 2011, que dejo como 

medida la congelación de las tarifas de energía eléctrica. 

La segunda posición la ocupa Honduras que en 

Diciembre del 2014 cerró con una inflación acumulada de 

5.82%. Como fue conocido, la carestía de bienes de la 

canasta básica, especialmente del frijol durante una 

buena parte del año por efecto de una sequía 

pronunciada, acompañado del incremento de los precios del petróleo durante la mayor parte del año y de la aplicación 

del decreto legislativo 278-2013, incidieron para que el país alcanzara ese nivel de inflación, cuyo porcentaje superó de 

manera significativa el 4.9% registrado a finales del 2013. 

Oct Nov Dic Oct Nov Dic Oct Nov Dic Oct Nov Dic Oct Nov Dic

Costa Rica El Salvador Guatemala Honduras Nicaragua

Pasiva MN (180 días) 7.2 7.2 7.2 4 4.06 4.09 5.49 5.49 5.46 10.53 10.49 7.02 2.93 3.7 3.26

Activa MN(corto plazo) 16.71 16.56 16.96 5.98 5.92 6.07 13.73 13.7 13.64 20.85 20.72 20.65 10.98 12.24 12.23
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Fuente: Elaboracion propia con datos del Consejo Monetario Centroamericano 

Grafico 1:  Comparativo de las tasas de Interes
en Centroamerica Activa y Pasiva

(Moneda Nacional) 

Oct Nov Dic Oct Nov Dic Oct Nov Dic Oct Nov Dic Oct Nov Dic

Costa Rica El Salvador Guatemala Honduras Nicaragua

Pasiva ME (180 días) 1.38 1.38 1.37 4 4.06 4.09 2.88 2.91 2.93 4.07 4.03 2.58 1.68 1.48 2.38

Activa ME (corto plazo) 9.86 9.85 9.85 5.98 5.92 6.07 6.01 6.02 5.98 8.73 8.72 8.65 9.19 8.87 8.73
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Fuente: Elaboracion propia con datos del Consejo Monetario Centroamericano 

Grafico 2: Comparativo de las Tasas de Interes
en Centroamerica  Activa y Pasiva

(Moneda Extranjera) 

6.63
6.31

5.7

3.64

1.88

7.62

6.41

5.89

3.38

1.28

6.43

5.82

5.13

2.95

0.48

0

1

2

3

4

5

6

7

8

9

Nicaragua Honduras Costa Rica Guatemala El Salvador 

In
fl

a
ci

o
n

 in
te

ra
n

u
a

l (
%

) 

Fuente:  Elaboracion propia con datos del Consejo Monetario Centroamericano Oct Nov Dic

Grafico 3: Indice de Precios al Consumidor  (IPC)
en Centroamerica 

(Cuarto Trimestre 2014)



Hacia finales del 2014, todos los países de la región, excepto Nicaragua, mostraron una disminución en su índice de 

precios al consumidor, esto debido a la caída en los precios de los combustibles, en Honduras también se debió a la 

mayor oferta y por consiguiente del precio hacia la baja del  frijol rojo. 

El Salvador  presentó los índices de inflación más bajos, debido al bajo consumo registrado en ese año y de la 

dolarización de que es objeto su economía; se reportó una baja demanda de los salvadoreños y falta de incentivos para 

invertir y generar empleo. Una marcada precariedad se observa en Nicaragua respecto a las condiciones 

socioeconómicas de la  masa de trabajadores, al registrar dicho país, las tasas más altas de inflación a la par de los 

menores salarios nominales en toda la región.  

3.1.3 Tasa de Devaluación  

PRECIO PROMEDIO DE VENTA DEL DÓLAR 

MONEDA NACIONAL POR US$ 1 

                    
                  

Costa 
Rica 

El 
Salvador 

Guatemala Honduras Nicaragua 

dic-13 505.95 8.75 7.87 20.74 25.42 

dic-14 541.23 8.75 7.63 21.63 26.64 

% Devaluación 6.97 - -3.05 4.29 4.80 

 

Conforme a la información se puede observar que en Costa Rica se presenta la devaluación más alta en el periodo del 

2013 al 2014, por su parte en El Salvador, la Ley de Integración Monetaria de enero de 2001, establece 8.75 como el tipo 

de cambio de referencia y permite la circulación del US dólar como la moneda de curso legal.  En Guatemala se está 

revaluando el tipo de cambio y  como se puede observar tiene un nivel de apreciación en su moneda nacional. En 

Honduras se presenta una devaluación mayor que la observada en 2013 respecto a diciembre del 2012 ya que en 

Honduras esta devaluando a un ritmo incremental de 4.29%.  Al igual que Honduras, Nicaragua Presenta una 

devaluación de 4.80 la segunda más elevada de la región.  

 

 

3.1.4 Impuestos  

Impuesto sobre la Renta  

La información disponible en el cuadro, muestra  a nivel centroamericano el comportamiento derivado de la  aplicación de 
tasas impositivas del ISR por diferentes tramos de ingreso, tanto a personas naturales como jurídicas. En ese sentido, en 
línea con la promoción de niveles de competitividad de los países y de sus empresas, se observa por el lado de las 
personas naturales, una menor afectación de los ingresos captados como remuneración o en especie  a partir de la 
ejecución de una actividad laboral y  bajo un horario establecido, en  Guatemala, seguido en su orden por  Costa Rica, 
Honduras, Nicaragua y El Salvador.  
 
En el Caso de Guatemala, este país se ha constituido a lo largo de un extenso período, como el país centroamericano 
con  menor presión tributaria (10%). Por su parte Costa Rica, país con un alto nivel de seguridad social, ve correspondida 
la aportación de la masa trabajadora para dichos sectores a partir de las tasas a los regímenes de IVM y EM utilizando 
como techo de cotización el salario nominal de cada beneficiario directo, acción que pudiera estar siendo determinante 
para la aplicación de tasas en menor proporción dirigidas a afectar la renta personal. Por su parte El Salvador seguido de 
Nicaragua, muestran  condiciones   que implican una mayor captación de recursos estatales a partir de la aplicación de 
tasas de 25% y 30%, no así Honduras, país que mantiene como máxima tasa de aplicación un 20% a las personas 
naturales.  
 
 



 

 
Por el lado de la aplicación del ISR a las personas jurídicas, Guatemala y Honduras aplican hoy día un 25% a la renta 
neta gravable, acompañadas por parte del primero con  aplicación de tasas de 5% y 7% a un Régimen Simplificado, 
situación que supera con creces las condiciones impuestas en Nicaragua al aplicar tasas a las empresas  de 5% y 10%. 
Le sigue en orden ascendente Costa Rica, quien aplica tasas de 10%, 20% para rentas hasta US$ 93,930 y US$ 188, 
941.31 respectivamente y  una tasa del  30% para montos superiores  a este último. Finalmente, El Salvador, país que 
mantiene tasas impositivas a la renta jurídica por el orden de 25% y 30% para montos hasta US$ 150,000 y superiores a 
este monto respectivamente, comportamiento que lo vuelve el país con las condiciones más onerosas para la aplicación 
del impuesto sobre la renta a  las empresas en toda el área centroamericana.  

 

 

Comportamiento del Impuesto Sobre Ventas: 

A nivel de Centro América, la tasa más alta en lo que respecta al Impuesto Sobre Ventas, es aplicada en Honduras. En 
efecto el Decreto Legislativo 278/2013 contempló reformas que implicaron elevar su tasa general del 12% al 15% y de 
15% al 18% la aplicada a la venta de cigarros, bebidas alcohólicas y boletos aéreos clase ejecutiva. Nicaragua mantiene 
una tasa de 15% para este impuesto para todos los bienes y servicios, mientras los restantes tres países en la actualidad 
la tasa aplicada es de 13%.    
 
 
 
 
 

0.01 1,413.58 Exento

1,413.59 2,013.23 10 59.96

2,013.24 2,120.38 15 16.07

0.01 93,930.20 10 9,393.00

93,930.21 188,941.31 20 19,002.20

Mayor  a 188,941.31 30 56,682.40

0.01 4.064.00 Exento

4,064.01 9,142.86 10 212.2 720.1

9,142.87 22,857.14 20 720 3,462.28

22,857.15 en Adelante 30 3,462.86 10,320.00

0.01 150,000 25 37,500.00

150,000.01 en Adelante 30 45,000.00

0.01 3,886.01 5 194.3

3,886.02 en Adelante 7 272

25

0.01 3,886.00 5 194.3

3,886.02 en   Adelante 7 272

0.01 5,240.60 Exento

5,240.61 9,528.30 10 428.8

9,528.31 23,820.90 15 2,143.90

Más de 23,820.90 20 4,764.18

Renta Jurídica Total  Renta Neta Gravable 25

0.01 3,847.63 Exento

3,847.64 7,695.27 15 577.1

7,695.28 13,466.71 20 1,154.30

13,466.72 19,238.17 25 1,442.87

19,238.18 en  Adelante 30 5,771.45

5

10

Renta Jurídica

El Salvador

Costa Rica

Renta Natural

Jurídica

Renta Natural

Guatemala

Renta Natural

Renta Jurídica
Transmisión de Activos

Para Residentes y No Residentes

Nicaragua

Renta Natural

Régimen Actividades Lucrativas a partir de 2015

Renta Jurídica

Honduras

Renta Natural

Régimen Simplificado sobre ingreso de 

actividades:

Tasa Aplicada %

CARGAS IMPOSITIVAS : IMPUESTO SOBRE LA RENTA EN CENTROAMERICA

(En Dólares)

CATEGORIA Desde Hasta Cuota fija Recursos Captados



Impuesto/Participación 
Costa 

Rica 

El 

Salvador 
Guatemala Honduras Nicaragua 

ISV 13% 13% 13% 15% y 18% 15% 

Participación del ISV en 

consecución Ingresos 

Tributarios 
43.2% 46.8% 47% 47.7% 41.5% 

                        Fuente: Leyes Impuesto Sobre Ventas de cada país 
 

Es importante mencionar el hecho que mientras El Salvador, Guatemala y Honduras, mantienen una captación de sus 
ingresos tributarios apoyados en un 47% a partir del ISV, en Costa Rica y Nicaragua, la contribución del mismo a la 
consecución de los ingresos tributarios es de 43.2% y 41.5% respectivamente. 
 
 
 

3.1.5. Incentivos Fiscales  

 

Los cinco países centroamericanos ofrecen incentivos de exoneración del pago del ISR por utilidades por actividades 
relacionadas a la exportación. La variante estriba en el hecho que mientras Guatemala mantiene ese incentivo por 10 
años, Costa Rica, lo tiene para 12 años en un 100% y en 50% por 6 años, dependiendo del área geográfica en donde se 
ubique la empresa en zona libre. Por su parte El Salvador tiene abierta la exención del ISR por el período que utilicen 
para desarrollar sus operaciones en el país para el caso de perfeccionamiento de activos, reduciéndose a 15 años  la 
exención para los desarrolladores y administradores. Para Nicaragua, se garantiza la exención de impuestos y derechos 
para el perfeccionamiento de activos (Ley 382 de 2001) y en el caso de Honduras el Régimen de Importación Temporal 
(RIT), mantiene exoneración por 10 años a las utilidades generadas por la operación de exportaciones a países no 
centroamericanos, mientras los regímenes ZOLI, ZIP y ZADE mantienen abierta en el tiempo la exención del ISR a las 
utilidades derivadas de la operación empresarial.  
Todos los países ofrecen exención del pago del IVA e impuestos municipales a las empresas que realizan tanto 
actividades de exportación de bienes finales, como de importación de equipo, maquinaria, materia prima y demás 
insumos para el desarrollo de actividades dirigidas a la producción de bienes para la exportación en zonas francas.  
 

Leyes de Beneficios Fiscales y 
Fomento a las Exportaciones 

GUATEMALA  COSTA RICA  

1. Exoneración del Impuesto Sobre la Renta - ISR - por las 

utilidades que se generen derivadas de la actividad de 
exportación, las exoneraciones se otorgan con un plazo 
máximo de 10 años.  
 

2. Exoneración del 12% del Impuesto al Valor Agregado  

 IVA - y Derechos Arancelarios a la Importación  

 DAI -, según los aranceles específicos en las 
importaciones de materias primas, material de 
empaque, muestras, muestrarios, envases y otros.  
 

3.  Exoneración del 12% del Impuesto al Valor Agregado  

 IVA - y Derechos Arancelarios a la Importación  

 DAI - en las importaciones de Maquinaria y Equipo 
destinado para las actividades que contemple la Ley 
Respectiva. 

1. Exoneración del 100% impuesto sobre la renta por 12 años 

y 50% por 6 años más a empresas fuera del Gran Área 
Metropolitana - GAMA - y de 100% por 8 años y 50% por 4 
años más a empresas dentro de GAMA.  

 

2. Exoneración del 13% de impuesto sobre las ventas y 
derechos arancelarios sobre las importaciones de materias 

primas, productos elaborados o semi-elaborados, así como 
ciertos vehículos  

 
3. Exoneración de impuestos a las utilidades (dividendos) de 

acuerdo a ciertas condiciones.  
 

4. Tienen propósitos de apoyar la mejora de productividad y 

competitividad de las empresas.  
 

5. Tratados de libre comercio con diferentes países. 

EL SALVADOR  NICARAGUA 

1. Exención total del Impuesto sobre la Renta (25%) por el 

período que realicen sus operaciones en el país para el caso 
de los usuarios y Depósito para perfeccionamiento Activo. 
Para los desarrollistas y administradores se establece un 
plazo de 15 años de exención del impuesto. Igual tratamiento 
tributario tienen los Desarrollistas, Administradores, usuarios 
directos y titulares de parques de servicio bajo los alcances de 
la Ley de Servicios Internacionales.  

 

1. Admisión Temporal para Perfeccionamiento Activo (Ley 

No. 382 de 2001) 
Suspensión garantizada del pago de impuestos y derechos 

(incluido el IVA, el Selectivo al Consumo y el de Timbres 

Fiscales) en relación con maquinarias necesarias para la 

producción y sus repuestos; materias primas y otros insumos 

de los productos a exportar 

 

 



2. Libre internación (Exoneración de Impuestos arancelarios 
a la Importación y el Impuesto a la transferencia de Bienes 
Muebles y Prestación de servicios 13%) Únicamente a los 

usuarios de Zonas francas y/o Parque de Servicios, por el 
período que realicen sus operaciones en el país, de 
maquinaria, equipo, herramientas, repuestos y accesorios, 
utensilios y demás enseres, que sean necesarios para la 
ejecución de la actividad incentivada. 

 
3. Exención total de los impuestos municipales sobre el 

activo y patrimonio de la empresa para el caso de los 

usuarios, por el período que realicen sus operaciones en el 
país, a partir del ejercicio de sus operaciones; en el caso de 
los desarrollistas y administradores se establece un período 
de 10 años, de los que los desarrollistas y administradores de 
zonas francas podrán prorrogarlo por igual cantidad de años.  

 

4. Exención total del Impuesto Sobre Transferencia de 
Bienes Raíces, por la adquisición de aquellos bienes raíces a 

ser utilizados en la actividad incentivada, para el caso de 
Desarrollistas y Usuarios de Zonas Francas. 

2. Zonas Francas Industriales de exportación (Decreto 46-91) 
Exención para maquinarias, equipo, herramientas, repuestos y 

otros implementos necesarios para el funcionamiento de la 

zona 

 

 

 

 

3. Ley Para la Promoción de la Generación Eléctrica con 
Fuentes Renovables (Ley No. 532) 
Exoneración del pago de los Derechos arancelarios a la 

Importación  (DAI) y del Impuesto al Valor Agregado  (IVA) de 

maquinaria, equipos, materiales e insumos destinados 

exclusivamente para las labores de pre inversión y de 

construcción de las obras incluyendo la construcción de la 

línea de sub-transmisión necesaria para transportar la energía 

desde la central de generación hasta el Sistema 

Interconectado Nacional (SIN).  

HONDURAS 

 
1. RIT: Es un mecanismo de importación temporal de materias primas, productos semi-elaborados, envases, empaques y otros 

insumos que sean necesarios para producir los bienes o servicios que se exporten a países no centroamericanos, y de 
importación de maquinaria, equipo, moldes, herramientas, repuestos y accesorios exclusivamente para ensamblar, transformar, 
modificar o producir los bienes o servicios destinados a la exportación a países no centroamericanos. 
 

2. Exoneración total de pago del Impuesto Sobre la Renta por las utilidades provenientes de la exportación de bienes a países 

no centroamericanos, por un período de diez (10) años.  
 

3. ZOLI: Exoneración de impuestos arancelarios cargos, recargos, derechos consulares, impuestos internos, de consumo y demás 

impuestos y gravámenes que tengan relación directa o indirecta con las operaciones aduaneras de importación y exportación a la 
Zona Libre de Puerto Cortés. Las utilidades en la Zona Libre quedan exoneradas del ISR. 

 

4. ZIP: Exoneración total del pago de derechos arancelarios, derechos consulares, cargas y recargos, impuestos internos de 

consumo, producción, venta y demás impuestos, gravámenes, tasas y sobre-tasas a la importación y exportación de bienes y 
mercaderías. Las utilidades quedan exoneradas del pago de impuesto sobre la Renta.  

 
5. ZADE: Las Empresas incorporadas al régimen de Zonas Agrícolas de Exportaciones - ZADE -, gozarán de los beneficios 

siguientes:  
a) Exoneración total del pago de derechos arancelarios, derechos consulares, cargos y recargos, impuestos internos de 

consumo, producción, venta y demás impuestos, gravámenes, tasas y sobretasas, sobre los bienes y mercaderías que 
importen y/o exporten amparados en la presente Ley.  

b) Exoneración del pago de impuestos estatales; y,  
c) Exoneración del pago de Impuesto Sobre la Renta sobre las utilidades que obtengan en sus operaciones.  

 

6. Ley para la promoción y protección de inversión, le garantiza al inversionista extranjero que sus bienes y recursos reciben 

protección y una tasa de retorno por medio de mecanismos como seguros de riesgo político. Amplía garantías de protección 
conforme al derecho Internacional. 

 

3.1.4 Salarios mínimos en Centroamérica 

Del istmo centroamericano, Costa Rica tiene los salarios más altos y a la vez más homogéneos en los diferentes 

sectores de su economía, a diferencia de Honduras, El Salvador y  

Nicaragua, en los cuales el sector agricultura posee los salarios más bajos; Guatemala seguido de Honduras presenta 

los salarios más altos en maquila, siendo mucho menores en Nicaragua y El Salvador. 

 



 

 

 

 

3.2 INDICADORES COMPETITIVOS  

3.2.1 Tarifas Eléctricas  

 

En relación a los demás países del istmo, 

Honduras presenta las tarifas eléctricas 

residenciales más bajas, esto se debe  al 

subsidio eléctrico cruzado brindado por el 

Estado, a costa de aplicación de mayores tarifas 

a los consumidores de más alto consumo en 

este sector, así como por mayores tarifas en los 

sectores comercial e industrial. Guatemala 

presenta las tarifas eléctricas más homogéneas; 

Costa Rica, El Salvador y Nicaragua presentan 

tarifas según el consumo del servicio eléctrico.  

 

 

 

Industria Comercio Construccion Servicios Agricultura Exportacion 

Costa Rica 18.40 18.40 18.40 18.40 18.40 18.40

Honduras 12.16 12.26 12.26 12.03 8.82 8.75

Guatemala 9.56 9.56 9.56 9.56 9.56 8.79

El Salvador 7.90 8.08 8.08 8.08 3.79 6.76

Nicaragua 5.19 7.08 8.64 5.41 3.84 5.40
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Fuente: Elaboracion propia con datos de los Ministerios de Trabajo de cada pais

Grafico 4: Salarios Minimos por Actividad Economica 2014  
(US$ Diarios)
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Grafico 5: Precios Promedios de la Energia Electrica
en el sector Residencial 

al 30 de Septiembre de 2014

(En centavos de dolar)
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Al igual que en el sector residencial, Nicaragua 

presenta las tarifas eléctricas más altas para el 

sector comercial, esto debido a los elevados 

cortos de la generación de energía en su 

mayoría por combustibles fósiles y a la 

determinación de no trasladar reducciones en 

las mismas , producto de una decisión 

gubernamental, seguido de Honduras; el cual es 

el que sostiene al sector energético en dicho 

país, ya que no está subsidiado; al contrario, se 

observa que en Guatemala, Costa Rica y El 

Salvador, se presentan en este sector tarifas 

más bajas  para mayor consumo. 

 

 

 

 
En el Sector Industrial, hasta un consumo de 50,000 KWh, Honduras presentó en 2014 tarifas más altas, que las 

existentes en Costa Rica, El Salvador y Guatemala. A partir de consumos de 100,000 KWh, Honduras se vuelve 

competitivo al tener cobro de tarifas más bajas que las presentes en Costa Rica, Guatemala, El Salvador y Nicaragua. 

 

 

3.2.2 Precio de los Combustibles 2014  

PAISES 
Gasolina Súper Gasolina Regular Diésel 

Oct Nov Dic Oct Nov Dic Oct Nov Dic 

Costa Rica 5.24 5.29 4.78 4.98 5.03 4.55 4.41 4.44 4.21 

El Salvador 4.06 3.60 2.99 3.60 3.31 2.80 3.57 3.35 2.88 

Guatemala 3.82 3.74 3.09 3.62 3.54 2.90 3.40 3.23 2.77 

Honduras 4.62 4.34 3.90 4.22 3.98 3.55 3.94 3.76 3.37 

Nicaragua 4.55 4.08 3.60 4.09 3.88 3.39 3.85 3.71 3.23 
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INDUSTRIAL (1) 100 000 kWh, 274 kW 19.67 19.74 16.70 25.30 21.86 

INDUSTRIAL (1) 50 000 kWh, 137 kW 22.44 19.75 14.79 23.88 21.86 

INDUSTRIAL (1) 15 000 kWh,  41 kW 22.56 19.73 14.79 23.86 21.85 
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Fuente:  CEPAL

Grafico 7: Precios Promedio de la Energia Electrica 
en el Sector Industrial 

al 30 de Septiembre de 2014
(En centavos de dolar)
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Grafico 6: Precios Promedio de la Energia Electrica 
en el Sector Comercial

al 30 de septiembre de 2014
(En Centavos de dolar)
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El Salvador mantiene una política de precios libres, no regulados por el estado y son ajustados cada 14 días y los 
mismos son verificados semanalmente en las estaciones de servicio. 
El precio corresponde a la Modalidad de Autoservicio en la Capital.  Además se realiza un monitoreo diario del 
comportamiento de los precios internacionales. 
 
De igual manera en Nicaragua y Guatemala, los precios de los combustibles no son regulados por el Estado, en cambio, 
en Honduras, estos son regulados y son precios de venta máximos. Es importante denotar que en el caso de este último 
país, los precios de los derivados del petróleo fueron sometidos desde principio de año a un ajuste por la vía del decreto 
278-2013, cuyas repercusiones se vuelven presentes al momento de efectuar comparaciones sobre el comportamiento 
de los mismos hacia el final del año, respecto de los vigentes en el resto de países del área, los cuales no fueron objeto 
de ese tipo de medidas. En Honduras, los precios de los diferentes derivados del petróleo también son ajustados  
semana a semana, con base al comportamiento de los últimos. 
 

3.2.4 Tarifas de Exportaciones e Importaciones de un Contenedor  

El desempeño de las economías centroamericanas es heterogéneo. Costa Rica está entre las 50 economías del mundo 
donde el comercio transfronterizo es más fácil, con una puntuación de más de 80 puntos en cuanto a la “distancia a la 
frontera” de prácticas más eficientes globalmente. El Salvador, Guatemala, Honduras y Nicaragua están más rezagados, 
cada uno por diferentes razones.  

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
           Fuente: Doing Business Centroamérica Report 

En Guatemala el número de documentos y los costos son elevados; en Nicaragua el tiempo necesario para exportar e 
importar es superior a la media de Latinoamérica y el Caribe; en Honduras importar y exportar es más costoso que en el 
resto de la región. 
En las economías en las que se mide un puerto secundario (Honduras y Guatemala) se pueden observar ciertas 
diferencias subnacionales de costos y tiempos. En Honduras, la principal diferencia entre Puerto Cortés y Puerto Castilla 
es que este último está más lejos, y el poco desarrollo de la red de carreteras demora el transporte terrestre un día más y 
duplica los costos. En Guatemala, Puerto Quetzal y el puerto de Santo Tomás de Castilla manejan volúmenes similares 
de contenedores y la gestión de ambos está en manos de empresas públicas. La organización de las rampas de 
inspecciones hace algo más complicados los procesos en Puerto Quetzal, pero la menor distancia a recorrer desde la 
capital reduce el costo del transporte terrestre. El tiempo promedio necesario para importar y exportar un contenedor de 
20 pies por vía marítima a través de los principales puertos de la región es de 14 y 13 días respectivamente. El tiempo 
necesario depende del número de documentos, pero también de los sistemas de transmisión de información entre 
agentes aduaneros y autoridades aduaneras y las ventanillas únicas de comercio exterior. El nivel de sofisticación de los 
sistemas existentes en la región es diferente.  
 
El principal costo en todas las economías es el flete terrestre, que representa en promedio un 48% del costo total para 
importar y un 53% para exportar, mientras que el promedio de Latinoamérica y el Caribe global está de entorno al 33% y 
40% respectivamente. 

País
(ciudad y puerto de 

origen/destino)

Exportaciones Importaciones

Tiempo
(días)

Costo
(USD)

Tiempo
(días)

Costo
(USD)

Costa Rica (San Jose-Puerto 
Limón)

14 1,020 14 1,070

Honduras (Tegucigalpa-Puerto 
Cortes)

12 1,450 16 1,630

Honduras (Tegucigalpa - Puerto 
Castilla)

13 2,308 15 2,359

El Salvador (San Salvador- Puerto 
de Acajutla)

13 1,045 10 1,035

Nicaragua (Managua - Puerto 
Corinto)

21 1,140 20 1,245

Guatemala (Ciudad de Guatemala 
- Puerto Quetzal)

16 977 16 1,115

Guatemala (Ciudad de Guatemala 
- Puerto Santo Tomás de Castilla)

17 1,355 16 1,445


